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El vino mira al exterior

» En 2017 las exportaciones crecieron un 2,5% en volumen, pero, sobre todo, un7,6% en valor  euros.
yun 5% en los precios. Sin embargo, las cotizaciones medias siguen siendo las mas bajas del
mundo con 1,25 euros litro por el peso de los graneles, frente alos 6 de Francia olos 3 de Italia
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L MARGEN del conjuntodelas fru-

tas y hortalizas que suponen més

de 13.000 millones de euros y del
porcino que ha tenido un recorrido especta-
cular hasta superar ya los 5.000 millones de
euros, aceite y vino se mantienen como dos
puntales ya histéricos en las exportaciones
agroalimentarias. De estos dos productos,
cada afio se vende més en el exterior. Esta
serfa la parte positiva. Pero hay otra nega-
tiva. Los incrementos de las ventas han
estado muy ligados casi exclusivamente
ala evolucién de los precios en origen con
incrementos de salidas solamente con las
cotizaciones a la baja.

En el caso del vino, durante los tiltimos
tiempos se ha iniciado un proceso para su
valorizacién en los mercados , fundamen-
talmente en el segmento de los vinos de tipo
medio envasados y en los graneles que supo-
nen el 50% de las ventas en volumen, pero
solamente un 20% de la facturacién, segiin
los cifras del pasado afio. Aunque no es un
dato significativo, esta linea de cambio se
concreta en los referidos al pasado mes de
enero donde, mientras bajaban levemente
las ventas en volumen, subfan los ingresos
conun incremento del precio medio del 16%
para sitnarse en 1,35 euros litro.

Segtin los datos manejados por el Obser-
vatorio Espaiiol de los mercados del Vino,
las espafiolas siguieron liderando
en 2017 el mercado mundial del vino con
unas ventas de 22,8 millones de hectolitros
por valor de 2.850 millones de euros en mas
de un centenar de paises.

Como en el conjunto de las ventas en el
exterior de los productos agrarios y alimen-
tarios, el resto de la Unién Europea supone
también en el caso de vino el grueso de los
destinos con unos 16 millones de hecto-

litros, de los que casi nueve millones son
vinos a granel. Solamente cinco paises,
Francia, Alemania, Reino Unido, Italiay
Portugal acaparan el 90% de las compras,
donde destaca el caso de Francia. Sobre
unas importaciones de los industriales de
ese pafs de unos 7,7 millones de hectolitros,
las ventas espatiolas superan los seis millo-
nes de hectolitros entre vinos y mostos. En
consecuencia, para Espaiia, Francia es prin-
cipal destino de las ventas de vino y, para
Francia, Espaiia es el principal proveedor
donde destacan los graneles que suponen
casi cinco millones a un precio medio de
s0l00,40 euros litro. Estas elevadas compras
de graneles baratos que se comercializan,
en muchos casos, simplemente como vino
comunitario, han sido motivo de moviliza-
ciones de los viticultores franceses por sus
efectos negativos sobre sus producciones.

Tras el mercado francés, destacan los
3,9 millones de hectolitros exportados a
Alemania, delos que 2,15 eran también de
graneles a 0,38 euros litro; 1,8 millones de
hectolitros para el mercado britanico, ma-
yoritariamente de envasados; 1,9 millones
de hectolitros a Italia, de los que masdeun
millén fueron de graneles a 0,42 euros litro
y 1,74 millones de hectolitros a Portugal
también con un millén de hectolitros de
graneles a 0,44 euros litro. Fuera de los pai-
ses comunitarios desataca el mercado chino
donde en 2017 se registrd un incremento
del 48% en volumen hasta 1,4 millones de
hectolitros lo que le sitiia ya como el quinto
mercado, aunque en valor el incremento
fue de solo el 21% hasta los 172 millones de
euros frente a 372 millones que supone el
mercado alemén, los 312 millones de Fran-
cia, 309 millones de Reino Unido. Ademas
de China, en terceros paises destacan los
306 millones de euros del mercado de los
Estados Unidos y el incremento de ventas
en Canada con un aumento del 50% en vo-
lumen y del 25% en valor. En el mercado
europeo destaca el escaso crecimiento, el
4%, del mercado ruso.

Vinos de la Ribeira Sacra. Ae?

Enrelacién con la campafia anterior, en
2017 las exportaciones espariolas registra-
ron un crecimiento del 2,5% en volumen,
pero un 7,6% en valor consecuencia de un
incremento en el precio del 5% hasta una
media de solo 1,25 euros litro, cifra que
se situaba el pasado mes de eneroen 1,35
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La situacién excedentaria del mercadoy
1a falra de estructuras hizo que los graneles
baratos fueran histéricamente dominantes
en el volumen de las exportaciones . Aunque
en los tiltimos afios han ido reduciendo pro-
gresivamente su peso, en 2017 han seguido
liderando las ventas con 12,6 millones de
hectolitros a una media de solo 0,47 euros
litro, frente a los 10,2 millones de hectoli-
tros de vinos envasados.

Con los 22,8 millones de hectolitros ex-
portados en 2017, Espaiia se halla muy por
delante de los principales competidores
en los mercados exteriores como son Italia
con ventas de 21 millones de hectolitros y
Francia con 15 millones de hectolitros. Sin
embargo, las bodegas espaiiolas solo ob-
tuvieron en ese periodo 2.850 millones de
euros frente a los 9.000 millones de Fran-
cia cuyo precio medio de venta es de seis
euros litro por el peso de los envasados e
de6.000 millonesaun
precio medio de 2,78 euros litros. Espaiia,
con un precio medio de 1,25 euros litros,
tenia en 2017a cifra més baja de todos los
paises exportadores, solo superada en la
parte negativa por los 1,23 euros de los vi-
nos sudafricanos y muy lejos también de
vinos de terceros paises como los 3,1 euros
delos vinos australianos o los 1,89 euros de
los vinos chilenos.

Conunademandainternaalabajaenlas
dos tltimas décadas desde los 14 millones
de hectolitros de 1997a los 10 millones de
hectolitros en 2017 y unas producciones
en aumento hasta una media actual de 42
millones de hectolitros, la exportacién ha
sido Ia salida obligada para los vinos espa-
fioles. En el mismo periodo las ventas en
el exterior pasaron de los ocho millones
de hectolitros en 1997 a los 14 millones de
hectolitros en 2007, hasta situarse en las
tltimas campafias en un abanico entre en
los 22 y los 23 millones de hectolitros

Las campafias para promover su consu-
mo responsable no han dado frutos signi-
ficativos frente a la mayor demanda de la
cerveza. El precio elevado de un vinode cali-
dad media en la restauracién y no saber, en
muchos casos, la calidad de lo que se ofrece,
son algunas de las barreras para aumentar
sudemanda.
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VALORES VARIACION 2018

comz. VARIAC. e Ana Vilar.:
VALORES curos DF-SEM. ooie CAPITAUZACION i
Adolfo Domi 526 44%  11% 48.791760€ %% En plena jornada de vencimientos de futuros, sin apenas referencias macro, y con
Altioaz m';:guezm = 20% _:'0,‘ 105.924.049 € una tregua de las materias primas, el Ibex cerré su Gltima sesion en los 9.884,20

onsultores ( ) 40 s @ A 300% n% puntos, anoténdose un saldo favorable de un 1,2% semanal, con lo que mantuvo
Commcenter (MAB) 123 00%  -68% 8.125.921€ e T las subidas respecto a los 9.767 puntos de la semana pasada. Por su parte las
Ence 640  34%  164% 1.601.747.200 € bolsas europeas volvieron a congelarse.
Euroespes (MAB) 109 112% 239% 6.052.661€  soox =
Greenalia (MAB) 2,86 0,0%  40,9% 60.727.730 € . - Habré que esperar a la semana que viene, con la publicacién de los resultados de
- z .
Grupo Santiosk 372 29%  48% 241897.09€ ™ T . . o las empresas del Ibex, para ver cambios mucho mds significativos.
o o i = Hasta ahora los i res han permanecido atentos a las materias primas, las
lasta ahora los inversol n )

Hetex (MiD) e OO VUOSE | - protagonistas en las Gltimas sesiones. Su aumento generalizado provocé nuevas
Pescanova 0,98 39% -183% 28.163.240 €
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ventas de deuda publica, con el correspondiente repunte en los intereses de la
deuda. Asi, la rentabilidad exigida al bono espafiol a diez afios se acercé al 1,30%,
frente al 1,21% de hace apenas unos dias. Mientras, la prima de riesgo se

mantuvo por debajo de los 70 puntos basicos.

mm 8/2019

Elige la differencia

La mayor oferta de maésteres de Golicia - English for business - Bolso de empleo
Més de

| Business

| School

do 1= nivel 981 654 772

T wwwiiffeesa



