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México no es el tinico pais
americano en adquirir los vi-
nos delazona. En Puerto Rico
se vendieron el afio pasado

jap6n esla 3.816 litros, cuando solo se
otracaradela comercializaron 300 en 2013.
moneda OTROS. Existen otros merca-
dos emergentes, como Fran-
cia (42 hectolitros vendidos),

El mercado japonés se con-
sider6 en el afio 2013 como
emergentey con grandes po-
sibilidades. Tras desembarcar
eneste pais, los bodegueros
lograron vender1.000 litros de
vino, cifra que cay6 a 897 en
2014ya 451 el pasado ano.

Complicado

Suecia, (34), Australia (23),
Holanda (11), Taiwan (10),
Polonia (8), Malasia (40) o Di-
namarca (6,77).

Los niimeros apoyan el in-
cremento de las exportacio-
nes de Ribeira Sacra, por ello,
el Foro Econémico de Galicia
dijo recientemente que el sec-
tor del vino ocupa «un lugar
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tadores, Pedro Rodriguez, de primariay de Galicia y que este
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| trata de un «mercado compli- en un entorno de crisis, como

cado» en el que cuesta «entrar alumno aventajado al aplicar
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Los catadores de Robert Parker, hace unas semanas en Monforte. Az hacia fuera.
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